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Digital salg og forretningsforstaelse

Hold
, _ _ _ Kursuspris
Der er pt. ingen hold udbudt til dette kursus. Brug evt. kursusagenten for at blive adviseret om
nye hold.;
. . . AMU:
Fag: Sociale medier som markedsfaringskanal DKK 832,00
Uden for malgruppe:
Fagnummer: Varighed DKK 2.659,80
49786 2 dage
AMU-pris: Uden for malgruppe: TiImeIding
DKK 416,00 DKK 1.329,90

Malgruppe: Kurset retter sig mod fagleerte og ufagleerte medarbejdere, der arbejder med eller
planlaegger at arbejde med markedsfgring igennem sociale medier.

Beskrivelse: Deltageren kan igennem kendskab til forskellige sociale medier planlaegge og
gennemfgre malrettede markedsferingsaktiviteter.

Deltageren kan tilpasse markedsfgring pa sociale medier, sa den understgtter salgsaktiviteter
og fremmer virksomhedens brand. Derudover kan deltageren bidrage til en digital strategi inden
for sociale medier.

Fag: Introduktion til digital forretningsforstaelse

Fagnummer: Varighed

49917 2 dage

AMU-pris: Uden for malgruppe:
DKK 416,00 DKK 1.329,90

Malgruppe: Kurset retter sig mod fagleerte og ufagleerte medarbejdere, der arbejder med digital
handel, og som gnsker grundlaeggende viden og kendskab for digitale forretningsforstaelse.

Beskrivelse: Kurset giver deltageren en grundlaeggende digital forretningsforstaelse herunder:

Deltageren far kendskab til de vigtigste forretningsmodeller og hvordan disse anvendes til at
optimere den daglige drift.

Deltageren kan analysere fordele og ulemper ved de forskellige forretningsmodeller og anvende
dette i den daglige drift.

Deltageren kan identificere virksomhedens muligheder og begraensninger og anvende dette til
optimering af den daglige drift samt tilbagemelde til egen ledelse.

Deltageren opnar metoder til at skabe og tilpasse virksomhedens digitale salgsindsats samt
viden om korrekt digital adfeerd ud fra etiske rammer og retningslinjer.
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